诚信经商  拉着老乡奔小康
——新农人巫胜群
“务农”在许多年轻人眼里是老一辈做的事，而在济村乡，一位90后的小伙却不这样想。自大学毕业后，他选择回乡创业，用新技术、新模式，在传统农业种植业的天地里走出一条新路，成为了一个地地道道的“新农人”。

他就是三明市新天文旅发展有限公司的总经理巫胜群。

回乡创业
大学生乐当“庄稼汉”
毕业后，巫胜群曾在厦门市区工作过一段时间。然而，梦里的田园、虫鸣、溪流炊烟和田间地头的乡亲们让他念念不忘。于是，2015年巫胜群果断辞去城里的工作，毅然回到老家，一头扎进了田间地头。
“爸妈反对，他们是既生气又无奈。”说起父母起初的态度，巫胜群表示很理解，“他们大半辈子在田里风吹日晒，知道种稻的辛苦，很心疼我。”
然而对巫胜群来说,“米”是他与这片从小生长的土地之间，剪不断也忘不了的根。2016年，巫胜群成立了济村乡盛秋生态家庭农场，意指丰盛在金秋。他开始“耕耘”自己那片的田园梦，向村集体承包了2公顷土地，从种植生态有机水稻入手，成了村里田间地头里为数不多的年轻面孔。
长年在外读书，这让从小在农村长大的巫胜群对农活既熟悉又陌生。他尝试“自然农耕”，对水稻种植实行无农药、无化肥，重建生态循环，让稻作与土地平衡生长，并找回老种子。巫胜群独自一人扛起管理田间地头的重担，但理想总是很丰满，现实却很残酷。“为了种出简单而健康的大米，第一年采取‘稻田+鲤鱼’有机种植”他说，哪知道遇上涨大水，田埂被冲毁，鱼苗全被冲走了，稻田的病虫害防治没有做好，差点颗粒无收。
向老一辈取经种稻技巧，耕读各式与稻作、农业相关的书籍，外出交流学习……从那时起，巫胜群每天埋首在田间地头，专注水稻种植并立足大米的研究和食用，慢慢摸清了有机水稻的种植方法，逐渐品尝到了丰收的滋味。
为了确保水稻品质，他聘请了专业的技术人员进行技术指导，同时还跟多家农科院取得联系，进行合作交流学习。在这期间，巫胜群一有时间就外出进行市场调研，寻找合适的销路。功夫不负有心人，没过多久一家外贸公司就联系上了巫胜群，在详细了解了巫胜群的种植基地和规模后，对方就定下了30亩的订单，产品远销日韩。

诚信为先

带头致富的“领头羊”

从第一笔订单起，巫胜群的公司就彻底打开了订单销售的模式。
随着公司的不断壮大，巫胜群遇到的问题也越来越多，“之前遇到过一些问题，尤其是市场价格低于我们的收购价格的时候，就会出现拒收的现象。这时候，我们就会充分保证种植农户的切身利益，依旧按照合同价格把农户手中的产品收购过来，然后再通过我们自己的品牌运作，找到一个合适的销售渠道进行销售。”巫胜群说道。
不仅如此，为了保障农产品质量，本着对客户负责，对农户负责的态度，巫胜群在公司内专门建立了一间产品化验室，对每一批产品进行化验，每一项结果都通过山东省农产品监管网进行实时上传，确保产品质量安全。公司管理也采用“统防、统治、统一管理、统一收购”的方式，确保产品达标。目前，公司生产的水稻、苹果丝瓜等农产品都达到了绿色认证标准。
“说合作伙伴太商业化，我们与社员之间更像是朋友。”巫胜群笑称，“与社员从陌生人到老朋友，靠的就是诚信，公司的货比散户好卖，价格也比非社员稳定，还能给予社员技术上的支持和帮助，很多散户都主动找到公司要求加入，常常说到兴头上就拍板。”
正是秉承诚实守信的做事原则，巫胜群和他的公司受到了各地客商的一致认可。“我和巫总已经合作很多年了，在诚实守信这方面，巫总做的非常到位，不管是在农户农产品结算，还是跟客户的货款方面的结算，只要是合同协定的都能够及时的完成好，这一点非常值得我们信赖。”前来取货的外地客户曲艺提起巫胜群赞不绝口。
如今，巫胜群又在公司的基础上成立了新型职业农民田间学校，为农民农户提供农业种植技术培训、学习、交流的平台，他说，作为一个“新农人”就是要不断通过学习，才能有充实的知识储备，让自己的农业走在前端。希望能靠自己的微薄之力，帮助更多的农民改变传统的种植模式，依靠科学的力量，走上致富道路。

